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天明城业主答谢会暨产品说明会主持词
尊敬的各位来宾、女士们、先生们、
大家下午好！

锦旗飘飘、彩带高扬，这是一个吉祥的日子，一个喜庆的时刻。我是许昌电视台主持人XX，今天我非常荣幸的站在这里，为大家主持《天明城业主答谢会暨产品说明会》活动盛典，和大家一起走进天明城，共同见证天明城带给我们的惊喜与震撼。

今天，来到我们活动现场的，都是已经办理贵宾会员卡的业主们，和一直以来给予我们帮助的各位领导和各界朋友，以及一些业界的同行、媒体朋友们，感谢你们的盛情参与，感谢你们对天明城的支持和厚爱！

天明城是天明集团在许昌开发的首个品质大盘，多项技术和规划设计均为许昌首创，它代表的是许昌未来生活，是一种现代、文化、商业繁华、交通便捷的生活式。这种模式正是国际化的新生活方式。

在这个项目规划定案及建筑过程当中，天明地产公司专家组历经近三年时间，行程数万公里，在国际先进城市进行考察研究。规划方案经国际、国内著名建筑专家、环境专家共同研究探讨，数易其稿，才最终形成了天明城精致产品。

好，为了让广大客户朋友对天明城有更深入的了解，下面就有请我们的营销总监张海云女士带领大家共同走进天明城，认识天明城！

流程串词

1、感谢张总精彩的讲解，相信我们在座的业主对天明城有了更深一步的认识，12月，天明城首批精品房源就要全城公开了，目前我们正在办理贵宾会员卡，成为我们的会员即可享受总房款5%的特惠，还可以尊享优先选房权，已经办理贵宾会员卡的朋友，请持续关注我们项目的动态，如果有亲朋好友也打算购买咱们的房子，要抓紧时间办理会员卡，因为我们再有10多天就要开盘了，为了方便客户朋友办理会员卡，我们今天在活动现场增设了一个办卡处，有需要办理贵宾卡的客户朋友，请找我们的工作人员，可以现场办理。

下面请大家欣赏川剧——变脸，有请~

2、感谢演员精彩演出！以前人们追求的是“居者有其屋”，随着生活水平的不断提高，我们开始追求“居者优其屋”，除了满足基本的居住功能，更希望能够体现身份、住的舒心。天明城为了让业主们住的更舒服，拿掉了原本规划在社区中央的三栋楼，打造出一个近万平米的中央景观区。可以说天明城在景观设计的追求与打造上，媲美了别墅级的品质，下面有请营销总监许皆舞先生为大家深入讲解天明城的景观设计，让大家对我们的家有更深入的了解，有请！

3、感谢许总精彩的讲解！30余处景观小品、八大主题公园、四大花园组团……听着都让人羡慕，以后咱们天明城的业主们都不用去公园了，推窗即览万方美景，本身就生活在公园里。天明城不仅在景观打造上关注、关心业主，更是从生活中的点点滴滴开始做起。为了答谢广大新老客户的厚爱，天明城特在12月9日当天举办“看房送汽车”的幸运大抽奖活动，所有在活动当天到访天明城展示中心的客户都可以参与，为了增加奖项的真实度，开奖当天，天明地产将邀请媒体全程跟踪，绝对做到公平、公正、公开，希望客户朋友能够按时参加，抽取属于您的幸运

好，下面有请著名魔术师给我们带来精彩的演出！掌声有请~

5、今天我们不仅有变脸，有魔术，天明地产还为客户朋友请来了著名的音乐家为我们演奏萨克斯，有请~

6、感谢演员精彩表演，感谢！天明集团董事长姜明先生说过这样一段话：买房是老百姓一辈子的大事，我们要本着为父母建房、为儿女建房的心，建造让人民满意的好房子！房子好不好，不是开发商说了算，我们在座的业主最有发言权，下面有请业主代表XX讲话，听一听他们选择天明城的原因以及对天明城的看法与建议！

有请下一位业主XX……

7、好，听我我们业主朴实而真挚的声音，我非常感动，天明城能够有这么多业主的支持真是非常幸运，有请天明城营销团队上台，为大家表演手语操《感恩的心》感谢在座的每一位业主！

8、感恩的心，感谢有你！再次感谢每一位业主！天明城有了你们的支持，一定会越来越好，我们也在此承诺：天明城承诺会继续保持天明一贯以打造精品建筑的风格，融合国内先进的设计理念和建筑精髓，为许昌东区全力打造一个标志性精品楼盘，为市民建造样板人居，来回报对每一位关注天明城的领导和客户朋友们。
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产品说明会主持词
尊敬的各位领导、客户嘉宾，亲爱的营销伙伴们：

大家下午好！

春回大地，春风送暖，

春意盎然，春满人间

春天我们播下希望的种子，秋天我们将收获金色的梦想。

今天，我们在这里欢聚一堂，召开          产品说明会，对大家在百忙之中亲临我们需求分析会的现场表示忠心的感谢，以及最热烈的欢迎！

在过去的一年，中国人寿再创辉煌佳绩，再次挤身世界500强，多次在国内外获得各种荣誉。成功进行股份制改革一年以来，保费再创历史新高，市场份额居高不下，在世界的舞台上，与国际知名的金融企业进行合作与竞争，真正发展成为中国寿险业的航空母舰。

今天我们非常有幸的请来了中国人寿大连分公司的     总经理，          带来了对大家的问候，掌声有请

感谢**经理的介绍，相信通过**经理的介绍，各位嘉宾对中国人寿的实力与发展空间都有了进一步的了解，也帮助大家提供了更多的选择。

做为一名客户，也做为一名现代人，我想大家都一定非常关心投资理财方面的一些知识与技巧，想学习一些国内外先进的理财的经验与理念。下面就请出本次说明会的主讲讲师为我们做具体的介绍和说明。 

感谢   老师为我们做的精彩的讲解和说明，各位亲爱的客户，今天来到我们会议现场的都一定是在投资理财方面有着独到见解的有识之士，大家今天的到来应该说是非常的幸运，因为今天的需求分析会会为了感谢广大客户多年来的支持与厚爱物准备了异外的惊喜。（主持人做奖品的宣导）

为了使在座的每位嘉宾与我们的业务代表有一个交流的过程，下面进入答疑开放时间。在座您身边的业务代表，都是本公司的一流业务销售精英，相信他们一定会给您提供最专业的指导和服务，

在我们的会场全面还安排专家席，有我公司投资理财方面的顾问和专家，您可以就一些不明白的问题与他们进行交流。
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产品说明会主持词
会议即将开始，做一下特别提示：

请不要在会场内吸烟，也请大家不要在场内随意的走动，麻烦将你的手机调为振动或静音。现在大家手中都有一份我们特意准备的资料，里面有产品的宣传资料和会议流程。在会议开始之前您可以先了解一下。另外，洗手间在出门右边，如果你还有什么需要话，请直接找我们的工作人员，我们将竭诚为你服务，希望能和你度过一个轻松愉快的上午。非常感谢你的配合。

主持人致辞

会议正式开始，各位尊敬的来宾，公司领导，各位亲爱的经销商朋友们，大家上午好！

欢迎您参加《2012年甘肃地区樱花卡客车轮胎产品说明会》，在这春回大地，春风送暖的季节，我们有缘相聚在一起，对我们来说是一件非常温暖和高兴的事，因为在这一天我们有缘认识了在坐的许多朋友，我是兰州金宝实业公司的销售代表李慨然，非常荣幸能担任本次会议的主持。再此，我谨代表兰州金宝实业公司全体同仁对您的光临表示衷心的感谢和热烈的欢迎。欢迎你们！

下面我为大家介绍今天到会的嘉宾

1、

2、

3、

领导致辞

     各位嘉宾，公司领导非常的重视本次会议，让我们用最热烈的掌声有请兰州金宝实业公司董事长  师宝山   先生为本次会议致词

     再次用掌声感谢师宝山先生

下面我们有请厦门正新海燕轮胎有限公司  厂方代表  郑鹏辉 先生为大家介绍樱花品牌产品发展规划    掌声有请   郑鹏辉 先生。

感谢   郑鹏辉  先生专业生动讲解，使我们耳目一新，对樱花产品的未来有了跟高的认识。

看手表       下面休息20分钟，在后排为大家准备了水果和茶饮，还有什么需要可以找我们的工作人员。因为本次的会场和楼道都是地毯，吸烟可以到电梯间

好了，大家安静下，会议继续进行，樱花轮胎以进入甘肃市场以是第4个年头了，在做的老板有刚刚加入的，也有经销多年的，还有部分是来了解的。对樱花轮胎产品的定位可能都不是很了解，下面我们有请厂家代表：陈文滨先生为大家讲解《樱花TBR产品的定位及介绍》。

感谢   陈文滨  先生的介绍，对我们今后的零售工作给予了更好的协助。

交流时间

那么下面就进入我们的订货时间

针对本次会议，厂家和公司特别为各位老板制定了优惠政策。如果你还有什么疑问，您可以询问你身边的业务代表，他们都是本公司的一流业务销售精英，相信他们一定会给您提供最专业的指导和服务。

     今天的产品说明会得到了参会嘉宾的大力支持，相信今天您一定不虚此行、满载而归。今天的活动圆满结束，衷心祝福您合家欢乐，工作顺利，感谢各位嘉宾光临，再会！
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产品说明会主持词

（会前10——20分钟）
尊敬的各位来宾、女士们、先生们：大家好
现在各位参加的是由中国人寿保险股份有限公司廊坊分公司举办的大众理财客户联谊会，现在我们的来宾正在陆续入场，我们离正式开始的时间还有20分钟，恭请已经先到场的各位来宾在我们业务人员的协助下先看一下您手中的资料，另外您有什么疑问也可以咨询一下今天在场的各位业务人员、各位专家以及各位领导。谢谢！
（会前五分钟）
尊敬的各位来宾、女士们、先生们：大家上午好
我们的大众理财客户联谊会马上就要开始了，为了使各位在接下来的时间里能够听的比较专心和更加安心，那么现在恭请各位，请关闭您的手机或呼机，同时为了您和他人的健康，请吸烟的朋友不要在会场吸烟。并且会议期间建议您不要来回走动。如果有什么事情需要我们帮助的话，我们会场的两边和后面都有工作人员，他们会为您提供更为专业和热心的服务，谢谢合作。
（二次宣导）好的,为了使各位在接下来的时间里听的比较专心和更加安心，再一次恭请各位请关闭您的手机或呼机，如果有什么事情需要我们帮助的话，请您示意我们的工作人员，他们会给您提供更为专业并且热情的服务。
尊敬的各位来宾，今天与我们汇聚一堂的是来自我们廊坊各届的成功人士，在此我代表中国人寿保险股份有限公司廊坊分公司对你们的到来表示热烈的欢送和衷心的感谢。（在我们中间还有一位来自***的***女士（先生）（特殊身份人物介绍）。欢迎您的到来。在此我还要特别荣幸的向大家介绍我们专程从***请来的投资理财方面的专业人士，**先生欢迎您的到来。）下面有请我公司经理王经理为大家致辞。
……(经理致辞)…… 

让我们再次以热烈的掌声感谢王经理的致辞。
在当今社会环境下，随着经济的发展。人们的收入不断增长，手中的钱也越来越多。随着我们生活水平的提高，茶余饭后我们所关注，所谈论的话题也发生了变化，人们不再担心温饱，不用再算计着吃穿，而是更多的关注于我们应如何去更合理的打理我们的生活，怎样才能充分的运用手中现有的钱去创造更多的财富。如何才能使我们生活过得更轻松、愉快、富足、美好。作为中国人寿保险公司，我们一直以客户需求为导向，以优质服务为宗旨，始终如一的为广大客户提供优质的服务。为了更好的满足客户的需求，回报广大客户多年来对我们的关心与支持，今天我们精心准备了这场大众理财客户联谊会，并且带着大家所关心的问题，我们还特意请来了投资理财方面的专业人士——**先生，**先生毕业于***。这几年一直从事投资理财方面的研究，今天*先生给我们带来了全新的投资理财观念和最前沿阵地的投资信息。我想接下来的交流大家一定会感到非常精彩而愉快。好让我们以最热烈的掌声有请我们的投资专家**先生 。
……（投资理财及产品说明）……

 让我们再次伸出热情的双手，以最热烈的掌声感谢*先生的精彩讲解。我本人作为保险公司的一名员工，各种培训参加过很多，但象今天这样既通俗易懂，又精辟独到的精彩讲解还是头一次听到。我对*先生谈到的投资理财的观点感到非常的认同。在刚才*先生与大家交流过程中我发现，我们的来宾听的也很专注，很认真，并且不断的点头，我想您也一定和我一样，非常认同我们理财专家的观点。那接下来让我们轻松一下，在轻松过程中重温一下*先生讲解的一些内容。下面我们进入有奖问答这样一个环节，我就刚才*先生讲解的内容提几个小问题，希望我们的来宾踊跃参与，答对了我们将有精美礼品送给您。
第一个问题，刚才*先生讲到我们要投资理财首先要树立一个正确的理财观念，这个正确的理财观念包括开源和节流两个方面，那我问一下各位，您认为是开源重要呢还是节流重要。认为开源重要的请举下手，认为节流重要的请举下手。
开源和节流。
第二个问题，我们如何才能做到用别人的钱为你赚钱，用别人的时间为自己赚钱，用别人的智慧为自己赚钱。（通过机构投资，方法购买分红保险）

刚才*先生还送给大家一个很好的儿子，不让您操心，而且非常孝敬，这个儿子叫什么，有哪位回答一下我们公司新推出的这个分红产品的名称是什么。
（国寿鸿鑫两全保险）
刚才*先生给我们介绍了投资理财新观念，并且介绍了一个非常好的投资产品国寿鸿鑫分红保险。那有的来宾会说，你们公司的这个产品确实是很不错，三年一返还，八十还祝寿，并且年年还分红。但是到我八十岁，那么长的一段时间还有好几十年，你们公司有能力，有实力确保我的预期利益到时能实现吗？下面由我来向大家介绍一下我们的公司情况，相信听了我的介绍以后，您会发现您的担心是完全没有必要的。您会和我一样对我们公司的未来充满信心。下面我们就来共同了解一下我们的公司。

经过一上午的交流，大家都很开心，各位来宾听的也很专注，我相信您了解了我们的公司之后，一定对我们公司充满了信心，对我们的未来充满了希望。那么如果您给我们一朵鲜花的话，我们愿意回报您整个春天。今天是礼拜天，各位从四面八方来到这里，参加我们的客户联谊会，共同度过这样一个开心的上午，这样一个美好的时光。刚才我注意到各位来宾对我们专家的观点非常认同，对我们的公司也充满信心，为了给您提供更加便捷的服务，我们在现场特意设置了签单席，专门为各外宾开辟了30分钟的绿色通道时间。并且我们各位也已经看到在这边，我们还设有许多礼品，这些奖品是我们为各位来宾准备的，所有现场签单的来宾我们都有礼品回馈。并且我们这里还有两份特别的礼品，非常精美，这是我们特别为今天现场的第一单和最大单的客户准备的。我想心动不如行动，我看有的客户已经按耐不住了，心动不如行动，现在想签单的朋友就可以到这边来签单了，欢迎大家签单。
让我们看看这第一单的奖品会由哪位客户拿走。机会难得，在于把握，动作要快。

我们说心动不如行动，今天签也是签，明天签也是签，今天签我们还有特别的礼品奉送。明天可就没有了。
请签好单的朋友到这边来登记，然后领取奖品，过一会，我们公司的经理要给第一单的朋友发奖。
请我们的业务人员做好服务工作，协助客户做好签单工作。请我们的服务人员把签单登记拿过来，我来向大家公布一下签单情况。
好我们的第一位签单客户已经完成了签单过程，下面有请我们公司的王经理为第一单的客户颁奖。让我们掌声恭贺这位客户，祝您在新的一年能象今天一样把握机遇，果断出击 ，获得更大的成功。

很多的时候机会在于自已把握，今天机会就在你面前，你还犹豫什么呢。早一分行动，就会早一天成功。

（不断公布现场签单情况）
我们今天的单子太多了，下面我来公布一下目前的最高单是一位姓钱的先生，他的保额是20万元。那么我们最大单的最后得主是不是钱先生呢，很难说，我看到下面有些来宾在不断的和家里打电话，商定保额，随时准备增加保额。有一股不拿第一誓不休的气势。


我们现在很多客户在关注，说今天我没有带身份证怎么办，没有带现金怎么办，没关系，因为今天很特殊，没有带身份证的我们可以明天补上，没带现金的也可以会后再交，您现在可以先在保单上签字，只要签了字您就可以先把礼品带回去了。不然联谊会一结束我们的礼品就不再派送了。

我刚才已经说过了，因为今天是我们的客户联谊活动，是个特殊的日子，为了更好的服务客户，回馈和感谢广大客户，我们为您提供现场签单快速通道，想现场签单的朋友您不用担心，您今天没有带身份证，没有带现金都没有关系，我们可以明天补上，现金的也可以会后再交，您现在只要在保单上填上保额，保费，签上您的名字就可以了，只要签了字您就可以先把礼品带回去了。不然会后我们就不再有礼品派送了。

我们离会议结束时间还有5分钟，5分钟后我们的联谊会就结束了，请有签单意愿的来宾抓紧时间，5分钟内您还有机会，有增加保额的朋友请抓紧时间作决定，5分后我们的迷底就要揭晓了，那么今天的最大单会是谁呢，我们拭目以待。

我们的客户联谊会到此结束了，恭祝各位工作顺利，万事如意，金猴之年发大财，行大运。
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